Seit zehn Jahren flihren Ralf und Ute Vogel ihr Unter
alle Fragen rund An- und Verkauf, Vermietung und Finanzierung von Objekten.

Engagiert, personlich, zuverlas-
sig - so lautet die besondere
Philosophie des Maklerbiiros
RV Vogel-Immobilien in Syke.
Diese gilt bei ihnen fiir alle
Fragen rund um Verkauf, Ver-
mietung, Kauf oder Finanzie-
rung. Mit viel Engagement,
fachgerechter Beratung und
hoher Kompelenz widmen sich
die beiden Inhaber Ute und
Ralf Vogel dabei ihrem Ziel:
das jeweilige Objekt zum best-
moglichen Preis zu verkaufen
oder zu vermielen.

Seit zehn Jahren bieten sie
Verkdufern und Vermietern
demzufolge einen umfassenden
Komplellservice an. ,Iiir uns ist
die oberste Prioritdt, dass alle
nach dem Geschéftsabschluss
lacheln konnen”, verrat Ute
Vogel. Aus diesem Grund setzt
sich die erfahrene Immobilien-
maklerin vom ersten Kontakt an
fiar eine vertrauensvolle
Geschéftsbeziehung ein und
nimmt sich sehr viel Zeit fiir das
Erslgespréch.

Objekte im Bieterverfahren

Nur so ist eine an das Objekt
angepassle Verkaulsstralegie
moglich. Ute Vogel: , Die Marke-
tingmafnahmen miissen von
Beginn an stimmen. Privatver-
kaufer kann es bares Geld kos-
len, wenn diese nichl richlig ein-
gesetzt werden. Deshalb bieten
wir manche Immobilien auch im
Bieterverfahren an.”

Der erste Eindruck zahlt

Ihr ist es dabei ein groBes
personliches  Anliegen, das
jeweilige Objekt fiir den jeweili-
gen Kéufer und Mieler so opli-
mal wie moglich zu présentie-
ren. Dabei lautet ihr Motto , we-

niger ist mehr”, denn nur so
lassen sich alle Details des
Wohn- oder Geschaftsraumes
bereils aufl den erslen Blick
erkennen.

«Manchmal ibermehme ich
dabei auch die Aufgaben eines
Home Stagers, indem ich die
Mabel verriicke, mil den Ver-
kaufern noch ein paar Verbesse-
rungen bespreche oder eine
Pflanze aufstelle”, sagt die Im-
mobilienmaklerin. ,SchlieBlich
muss alles ins rechle Licht ge-
riickt werden, um den bestmog-
lichen Verkaufspreis zu erzie-
len. Der Besichtigungstermin ist
ein 'Verliebungstermin' und
somil eine emolionale Angele-
genheit”, fiigt sie aus ihren per-
sonlichen Erfahrungen ergdn-
zend hinzu.

Dieses 'Verlieben' in ein
Objekt beginnl ihr zulolge
bereits mit der Erstellung eines
aussagekraftigen Exposés.
4Hierfir nehmen wir uns viel
Zeit und setzen uns alleine
schon dadurch von den anderen
Maklern ab. Die Kunst besteht
schlieBlich darin, die passenden
Kaufinteressenten fiir genau
diese Immobilie zu finden.
Daliir brauchl es viel Erfahrung
und Fingerspitzengefiihl”, so
die Immobilienfachfrau.
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Das Anliegen von RV Vogel-
Immobilien ist es, so bereits im
Vorfeld die infrage kommenden
Kaufer oder Mieter herauszufil-
tern. , Wir fithren bereits vor der
Besichtigung ein ausfiihrliches
Gesprach mit den Interessen-
ten, so dass wir ganz genau wis-
sen, welche Anspriiche vorlie-
gen und welches Objekt in
Frage kommt", erklart Ute Vo-
gel ihre Vorgehensweise. Hau-
fig vermittle RV Vogel-Immobi-
lien dabei auch Objekte an be-
reits vorgemerkte Interessen-
ten. Somit ersparen sich die Ver-
kéufer den Besichtigungstouris-
mus. ,Vor Kurzem konnten wir
ein Haus sogar nach nur einem
Besichtigungstermin  verkau-
fen", berichtet die Inhaberin.

Rundum-sorglos-Paket

Mit dem erfolgreichen
Abschluss einer Vermittlung en-
det der Tatigkeitsbereich von
Ralf und Ute Vogel aber nicht.
«Selbstversténdlich  begleiten
wir die beiden Parteien zum
Notartermin, sind beim
Ubergabetermin dabei und
begleiten auch bei allen ande-
ren Fragen.”

Uberhaupt widmen sie und
ihr Mann sich keinesfalls nur
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Der erste Eindruck zéhlt — aus diesem Grund legen die Immobilienmakler
Wert darauf, aus dem Besichtigungs- einen ,,Verliebungstermin® zu machen.

Kompetente Makler aus Leidenschaft

RV Vogel-Immobilien holt mehr aus den angebotenen Objekten heraus / Flexible Besichtigungstermine

dem reinen Immobilienverkauf
und der Vermietung, sie treten
vielmehr als  kompelenle
Ansprechpartner in sémtlichen
Fragen rund um das Thema
Immobilien auf. , Wir beraten in
Finanzierungsangelegenheiten
ebenso wie bei der Renovie-
rung, beim Umzug und sonsti-
gen Dienstleistungen und stel-
len die entsprechenden weite-
ren Kontakte zu méglichen
Ansprechpartnern her”, sagl
Ralf Vogel. Der Bautechniker
und Immobilienmakler profi-
tiert dabei von seiner langjahri-
gen Erfahrung und einem gut
[unklionierenden Nelzwerk.

Posilive Bewertungen

Dieses stetige Bemiithen um
Kunden und Objekle und der
persénliche Kontakt zeichnen
somit das Maklerbiiro aus und
liefert ihnen zunehmend posi-
tive Riickmeldungen und Wei-
terempfehlungen ihrer Kunden.
Nicht ohne Grund wurde RV Vo-
gel-Immobilien in den vergan-
genen Jahren unter anderem
von ,Immobilienscout 24" als
Premium Partner ausgezeich-
net. Diese Auszeichnung erfolgt
aufgrund der Bewertungen von
Verkdufern und Vermietern.

In den vergangenen Jahren
hat sich das Gebiet der Immobi-
lienmakler zudem von Syke
iiber Stuhr und Weyhe bis nach
Bremen, Oldenburg und Roten-
burg stetig erweitert. Die Haupt-
klientel setze sich dabei aus
Privatkunden zusammen, aller-
dings gebe es auch einige im
Gewerbebereich.

Flexible Besichtigungen

Die beiden Immobilienmak-
ler arbeiten duBerst flexibel und
ohne festes Geschiftsbiiro.
«Diese Arbeitsweise hat sich fiir
uns ausgezahll, da wir uns so
verstirkt auf unsere Kernauf-
gabe beziehen konnen und
unseren Kunden jederzeit -
auch aufierhalb von Biirozeiten
- [ir Termine zur Verliigung
stehen koénnen”, erkldrt Ralf
Vogel. Die Vergangenheit habe
schlieBlich gezeigt, dass vor
allem Besichtigungen nach
Feierabend und an den Wochen-
enden besonders gewiinscht
sind. xfl

Das Team von RV Vogel-
Immobilien ist lelefonisch unter
04242/577920 oder 0174/
7322213 erreichbar. Weitere
Infos stehen im Inlernel unter
www.rv-immobilien.nel.

Flexible Arbeitszeiten: Besichtigungstermine nach Feierabend und an den
Wochenenden sind fiir Ralf und Ute Vogel selbstverstdndlich.

Das Objekt zum bestméglichen Preis zu verkaufen oder zu vermieten — dos
ist das vorrangige Ziel des Maklerunternehmens.



