+«Empfehlungen sind unsere Visitenkarte”

Bei Vogel Immobilien schatzen Kunden vor allem die umfassende Betreuung

Durch weitreichende Dienstleis-
tungen und eine professionelle
Beratung bietet Vogel Immobilien
denKunden seitJahren ein optima-
les Umfeld bei der Vermittlung von
Hausern und Grundstiicken.

Wirlegen grofiten Wert auf eine
kompetente und fachgerechte Be-
ratung.Von der Wertermittlung fiir
ein Objekt bis zum Notartermin
begleiten wir die Kéufer und Ver-
kaufer und kitmmern uns um den
reibungslosen Ablauf aller Schrit-
te", betont Ute Vogel.

Und selbstbei Umbauplidnenzur
Neugestaltung des Wohnraumes
steht das Team von Vogel Immobi-
lienberatend zur Seite.,Soistesuns
ein grofles und personliches An-
liegen, das jeweilige Objekt so op-
timal wie moglich ins rechte Licht
zuriicken. Auch hierzu beraten wir
denVerkéufer. Durch unsere Ideen
habenwirletztendlich schonman-
ches Haus verkauft', verrit die Im-
mobilienmaklerin.

Zum Kemgeschift gehort: Die
Erstellung eines emotionalen und
aussagekraftigen Exposés inklu-
sive professioneller Fotos, erklart
Ute Vogel., Hierfiir nehmenwiruns
viel Zeitund setzenunsallein schon
dadurch von anderen Maklern ab.
Die Kunst besteht schliefSlich dar-
in, die passenden Kaufinteressen-
ten fiir genau diese Immobilie zu
finden. Dafiir braucht es viel Er-
fahrung, Fingerspitzengefiihl und
ausgefallene Marketingaktionen."

Zu den weiteren Aufgaben zih-
len zudem die Beschaffung simt-
licher Dokumente, die Koordina-
tion von Besichtigungstermi-
nen, die genannte Beratung und
Vermittlung von giinstigen Baufi-
nanzierungen. Der Kaufer ist
mit Sicherheit schon in der Inter-
essentendatei. Haufig vermittle
Vogel Immobilien dabei auch Ob-
jekte an bereits vorgemerkte Inte-
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neller Fotos.
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Ute und Ralf Vogel sind nicht nur Immobilienmakler, sondern gleichzei-
tig kompetente Ansprechpartner in samtlichen Fragen rund um das

Thema Immobilien.

ressenten. ,Fiir Privatverkaufer ist
esmeistein langwieriges Unterfan-
gen, das viele Risiken birgt. Es be-
ginnt schon mit der Prasentation
und der Festlegung der Zielgruppe.
Whurde die Immobilie erst einmal
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an der Zielgruppe vorbei prasen-
tiert, ist es spater kaum noch mog-
lich, sie zum bestmoglichen Preis
zu verkaufen. Wir verfiigen iiber
eineumfangreiche Kundendatei, in
der wir zahlreiche bonitétsgeprif-
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Die Immobilienmakler legen groflen Wert auf emotionale und aussagekraftige Exposés inklusive professio-
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teInteressentenvorgemerkthaben.
Somit kénnen wir immer schnell
den passenden Kaufer finden", sagt
die Immobilienexpertin.

Eine weitere Besonderheit von
Vogel Immobilien ist die, dass sich
Ute und Ralf Vogel keinesfalls nur
dem reinen Immobilienverkauf
und der Vermietung widmen. Sie
treten vielmehr als kompetente
Ansprechpartner in samtlichen
FragenrundumdasThemaImmo-
bilien auf. Und wie siehtes mitdem
Stichwort Wohnen im Alter aus?
Ute Vogel: ,,Auch fir das Thema
Wohnen im Alter stehtuns eingro-
3es Netzwerk zur Verfiigung. Von
der Wohnungsbeschaffung bis zum
Umzugsunternehmen — bei uns
laufen alle Fiden zusammen.”

Dieses stetige Bemithen und der
personliche Kontakt zeichnet das
Maklerbiiro aus und liefert ihnen
zunehmend positive Riiclkmeldun-
gen und auch viele Weiterempfeh-
lungen ihrer Kunden.

JWir wollen unsere regionale
Position unter den inhabergefiihr-
ten Mallerunternehmen weiter
ausbauen. Das werden wir durch
unsere hohe Beratungskompetenz
erreichen.” :

.,Bei jedem Auftrag wollen wir
das in uns gesetzte Vertrauen voll
und ganz bestitigen und unsere
[unden uneingeschrinltzufrieden
stellen’, sagt Ute Vogel. XFL

Weitere Infos gibt es unter 042 42/
577920 oder 0174/7 32 22 13 sowie
online: www.vogelimmobilien.net



